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Paul S. Saunders

R. Henrique Dias, 145,  # 5
Ponta Grossa, PR, 84.025-050

cel. 55-15-99725-2328
E-mail: psndrs@gmail.com
PERFIL

Professor de inglês nativo de nivel básico até avançado e tradutor com muita experiência em tradução técnica e básica.  Profissional de Compras com experiência em controle de qualidade, regulamentação e segurança do meio ambiente, nas áreas automotiva, farmacêutica, bens de consumo, química, cosmética e indústria de plásticos. Grande potencial em gerência, negociação, organização, habilidade interpessoal e didática.

HISTÓRICO E CONTRIBUIÇÕES NO TRABALHO

PROFESSOR DE INGLÊS e TRADUTOR
Particular, Sorocaba                                 







2007 -

Lecionando inglês para alunos de nivel básico até avançado em conversação e negócio através de 
SKYPE e presencial.
Tradução e versão de documentos técnicos em Marketing, Finanças, Controle de Qualidade...
PROFESSOR DE INGLÊS

Cultura Inglesa, Ponta Grossa e Maceió; Berlitz e ASAP Idiomas, Sorocaba 



2003 – 2007

Lecionou inglês para alunos de nivel básico até avançado (CAE, CPE). Aulas particulares em 
conversação e negócio;  preparação para exames TOEFL, IELTS 

Tradução de documentos técnica e basica.

GERENTE DE COMPRAS

Pfizer Global Manufacturing Canada                            





2001 – 2002

Gerência de todas as funções de compras com um orçamento de $15 milhões direto e 

$850 milhões no total. Coordenação de todas as cargas internacionais. Supervisão e treinamento de planejadores/compradores com responsabilidades para ingredientes ativos, embalagens e 

componentes. Participação da corporação do grupo de Packaging Expert and Purchasing 

Management resultando na identificação da redução de custos de mais de $350,000 dólares 

dentro de um orçamento de $3 milhões. Coordenação de procedimentos cGMPs e SOPs para 

grupo de Gerenciamento de Materiais e a terça parte do contrato com o fabricante. Análise 

e desenvolvimento de dados administrativos junto com informação orçamentária. 

GERENTE DE COMPRAS

Rubbermaid Canada (Division of Newell Industries)






2000 – 2001

Gerência de todas as compras e funções aduaneiras com um orçamento de $35 milhões de dólares

incluindo transporte ferroviário diário de resina plástica e cargas internacionais. Supervisão de 

comprador com responsabilidade para embalagens e componentes Kanban. Redução de custos 

de mais de $400,000 dólares por 1 ano dentro de um orçamento de $5 milhões de dólares. 

Contribuição com o lançamento de mais de100 produtos novos fazendo parte do grupo de Marketing/Operações/Vendas/Finanças. 

GERENTE DE COMPRAS
Polywheels Manufacturing Ltd.








1998 - 2000

Gerencia de todas as atividades de compras com um staff de 4 funcionários incluindo matéria prima, embalagens e itens de manutenção. Orçamento de compras de $20 milhões de dólares. 

Responsável por documentos e procedimentos QS 9000 e ISO 14001. Centralização de compras 

em 3 meses. Cooperação com engenheiros, controle de qualidade e marketing assegurando o 

sucesso do lançamento de vários produtos novos, assim como a linha de produção do S.M.C. 

Redução de custos de mais de $500,000 dólares em 6 meses, redução de estoque e negociação com fornecedores. Atualização de procedimentos QS 9000 para revisão 3.

GERENTE DE COMPRAS 
Assured Aerosols Packaging Inc. 








1997 - 1998

Gerencia de todas as funções de compras incluindo entrega diária de materiais químicos e para 

embalagens, totalizando um excesso de $10 milhões de dólares. Identificação e redução de custos em mais de $400,000 dólares em mercadorias com um orçamento de $5 milhões.  Atualização do componente de compras do sistema do computador MRP II que permitiu planejar e esquematizar através do MRP. Contribuição com o 

lançamento de mais de 20 produtos novos. 

GERENTE DE COMPRAS 

Polybottle Group Limited (Division of ABC Group)






1995 - 1997
Compra de resinas, produtos químicos, embalagens, pedidos de MRO, equipamentos e serviços 

contratados (incluindo acordos de arrendamento) totalizando mais de $6 milhões de dólares anuais. Planejamento de 20 equipamentos de moldes plásticos e 2 linhas de abastecimento de óleo. 

Coordenação diaria da entrega de óleo a granel (minimo de 2 por dia). Implementação dos sistemas 

ISO 9000, QS 9000, e QS 14001.

GERENTE DE OPERAÇÕES
Telford Pharmaceuticals









1993 - 1995

Gerenciamento da fábrica incluindo compras, planejamento, e logisticas. Supervisão de um grupo de 

15 funcionários. Submissão de drogas conforme regulamento da Lei de Drogas Canadenses. 
Coordenação da embalagem de produtos novos. Responsabilidade pela regras ambientais.
COMPRADOR SÊNIOR
Chesebrough-Pond’s Canada
Inc. (division of Unilever International)             


1992 - 1993

Compra de componentes de embalagens num total de $14 milhões de dólares anuais mais a 

supervisão de um comprador. Estabelecimento em 4 meses do departamento de compras para 

componentes de embalagens. Início do programa de vendedor qualificado. Identificação e redução 

de custos em mais de $2.5 milhões de dólares numa negociação de pedidos Canadenses e 

Americanos e acordos com fornecedores locais. Contribuição no lançamento de mais de 50 

produtos novos. Implementação e assistência do novo sistema MRP II.

COMPRADOR SÊNIOR 
Johnson & Johnson Inc.









1989 - 1992

Compra de embalagens, produtos químicos e mercadorias num total $5 milhões anuais. Concentração 

das negociações, racionalização de fornecedores, redução de embalagens / substituição e melhoramento
do sistema, elaboração de redução de custos de 5-8% atingindo um resultado final de mais de $800,000 dólares. Aumento do nível de qualidade primária de fornecedores de embalagens entre 40% a 100% em 1 ano revisando negociações e especificações, as quais resultaram na certificação do fornecedor (nenhuma inspeção sobre recibo de mercadorias), maior redução de estoque e melhoramentos e eficiência na produção. Desenvolvimento do certificado de fornecedor e programas de parcerias.

GERENTE DE COMPRAS
Avon Canada Inc.










1986 - 1989

Compra de embalagens e produtos finais totalizando $18 milhões, mais a supervisão de 5 compradores. Redução de estoque e minimização (mais de 20%), trabalho com grupo de pessoas com previsões de melhoramentos dos pedidos, negociação com fornecedores locais e internacionais, trabalho junto com o marketing pessoal para estreitamento do controle interno. Desenvolvimento de compras de mais de 500 produtos novos na maior categoria de venda da companhia (principalmente de fornecedores estrangeiros).

AGENTE DE COMPRAS
Gillette Canada Inc.










1981 - 1986

Compra de displays, chapas de papelão, design e artigos de promoção totalizando $2.5 milhões 

anuais por 1-1/2 anos, e produtos químicos, perfumes e resinas plásticas, totalizando $5 milhões 

anuais por 3 anos. Economia de 8-10% nas compras anuais, cada um totalizando $1.8 milhões 

em 4-1/2 anos, através de substituição química, negociações, racionalização de fornecedores, 

contatação do sistema em tempo, com controle do estoque. Coordenação de pedidos de design 

e embalagens no lançamento de mais de 30 produtos novos.

TÉCNICO DE LABORATÓRIO SÊNIOR
Gillette Canada, Seven-Up Montreal, Merck Frosst Labs





1974 - 1981

Químico e microbiologista. Teste de produtos de embalagens, químicas e microbiológicas.

EDUCAÇÃO

Inglês para turismo e negócio






2002



Advanced TESOL certification (TEFL, TESL)




2002




Certified Purchasing Professional (C.P.P.)




1984 - 1988




Bacharel em Química, Concordia University




1975 - 1983




Biology Program – McGill University





1972 - 1974

PRÊMIOS:

Civitan Club Award, Commonwealth Literary Society Award

ATIVIDADES:

Leitura, viagens, filosofia
LÍNGUAS:

Inglês nativo, Português avançado.

CURSOS E SEMINARIOS PROFISSIONAIS:

Cursos tecnicos para pilotos

ACINE Conference, Cultura Inglesa João Pessoa e Maceió
Good Manufacturing Procedures, Pfizer Canada

Customs by Livingston International

NAFTA by Livingston International

Seven Habits of Highly Effective People, Pro Training Ltd





Managing Conflict, BRI

QS 9000 Quality Systems, BRI

Enviro-Forum, GPMC

ISO 14000 Procedures, KPMG

Bargaining with Suppliers, Padgett-Thompson

From Electronic Design to Final Printing, Herzig Somerville

Marketing Environmentally Positive Packaging, HR

Dbase III Plus, Vanier College

Quality Improvement Process, Phil Crosby

Project Management, Kepner-Tregoe Inc.

The Profitable Manager, Perform Management Consultants

Interactive Feedback II, Perform Management Consultants

Executive Development, Harbridge House

Customs Canada, Ahuntsic College

ISO 9001 Procedures, KPMG

Teaching with Cases, PMAC

Quality Evaluation Systems, Phil Crosby

Lotus 1-2-3 and Lotus Macros, Vanier College

Develop a Materials Management System, NAPM
The Packaging Super Course, P.A.C.

Principles of Traffic and Transportation, PMAC
Principles of Production and Inventory Control, PMAC
Plastics Course, National Research Council

Professional Selling Skills III, Xerox

Interpersonal Management Skills, Xerox

Principles of Purchasing and Materials Management, PMAC
Negotiation Techniques, C.L. Karass
